


Ejercicio Mental
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Ejercicio mental
Respiraciéon contando

Te invitamos a que realices el siguiente ejercicio mental, el cual
te tomara cinco minutos y te servira para obtener una mejor
claridad en los conceptos que aprenderemos el dia de hoy.

https://youty.be/dg_U-RxkcFY

Derechos de Autor Reservados. (UNIVERSIDAD TECMILENIO®).


https://youtu.be/dq_U-RxkcFY
https://youtu.be/1iPwm62dbxU
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En este tema veras que tanto las actividades
como las aptitudes y actitudes que tu
tienes pueden ser una fuente de ideas de
negocio. El beneficio de esas ideas de
negocio es que comunmente tienen que
ver con cosas que te apasionan.

La idea de negocio de la historia sigue siendo
validada, pues como veras a lo largo del
curso, una idea de negocio no es buena
porque tu consideres que lo es, sino mas
bien porque el cliente potencial esta
dispuesto a hacer un intercambio de valor
por ella.
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Actividades como fuentes de ideas de negocios

Las actividades que realizas o en las que
estas involucrado dia a dia constituyen una
primera fuente para el desarrollo de ideas
de negocio. El hecho de estar involucrado
en dichas actividades te permite identificar
facilmente la industria en la que te desen-
volverias mejor, asi como las necesidades o
aflicciones de tus clientes.
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Aptitudes que ayudan a construir una idea de negocio

Dentro de las aptitudes se incluyen los
conocimientos y habilidades que te permiten
realizar la actividad de manera exitosa.

Por ejemplo, algunas aptitudes serian las
siguientes:

@ Capacidad de liderazgo

@ Capacidad de organizacién

@ Capacidad de administrar

@ Ccapacidad de motivar

@ Capacidad de trabajo en equipo
@ Capacidad numérica

@ Capacidad artistica

N
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1. Reflexiona.

¢Cual de las habilidades anteriores crees
que te ayudaran a emprender tu negocio?
Especifica cuales de ellas posees.
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Fases del método de observacion

Ramirez (2014) dice que la secuencia de la observacion esta dividida en cuatro fases.

[ 2)
/—/\ Y4 /\ N /\ AY4 /\ A\

Formular un I:ieioger Analizar e Comunicar
problema aros y interpretar resultados
registrar
I\ VAN AN L J
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Clasificacion del método de observacion segin
su aplicacién

De acuerdo a Malhotra (2008), existen cinco
maneras de clasificar el método de observacion
de acuerdo a su forma de aplicacion, es
decir, dependiendo del contexto, la
informacién y las herramientas con las que
se cuenten, se puede observar al cliente
potencial de diferentes formas.

@ Observacién personal
@ Observacién mecanica
@ Inventario

@ Analisis de contenido
@ Andlisis de datos
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1. Menciona dos ejemplos de observacion
personal.
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México es uno de los paises mejores
calificados en ciertas industrias como la de
autopartes, turismo, electronica, minerales,
entre otras. A esos sectores se les suele
llamar clusteres, lo cual significa que en una
region de México existe un conglomerado o
concentracion de empresas pertenecientes a
una industria, de tal forma que en la
misma regioén se cuente con los
productores del servicio o producto final,
pero también con los proveedores de
servicios e insumos necesarios para la
produccion de ese producto final.

Derechos de Autor Reservados. (UNIVERSIDAD TECMILENIO®).



Explicacion Universidad
Tecmilenio.

México y sus variables econémicas mas importantes

Para proporcionar una idea de como esta
un pais, existen tres variables que pueden
ayudar a dar un panorama general sobre su
situacion.

@ La tasa de crecimiento (donde se vera
tanto informacién poblacional como
economica)

@ La tasa de desempleo

@ La inflacién

Como dato importante, actualmente
seguimos viendo que el sector de comercio
es el que sigue brindando la mayor
cantidad de empleos, le sigue la industria
manufacturera y el comercio informal.
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Los clisteres mas prometedores en
México

Dentro de México, el desarrollo industrial
durante el 2019 se ha visto mayormente
beneficiado (Instituto Nacional de
Estadistica y Geografia, citado en Bardahl,
2020).

® La industria manufacturera, dentro de la

fabricacion de equipo de transporte, con
un desarrollo positivo del 6.3%.

® El sector minero, respecto de la prestacion

de servicios relacionados con la mineria (ho
con la explotacion directa) se tuvo un
incremento del 4.2%.

® La fabricacion de maquinaria y equipo,

obtuvo un crecimiento del 4%.

» La industria alimentaria (produccion,

transformacion, comercializacion y
consumo), alcanzo un alza del 3% en su
produccion.

® La fabricacion de productos textiles,

excepto prendas de vestir, ha tenido un
aumento del 2.8% hasta ahora.
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Las industrias mas fuertes en México

@® Equipo de transporte terrestre y maritimo y
sus partes

@® Equipos electrénicos de computacion,
comunicacion y sefnalizaciéon

@® Productos de plastico y hule
Servicios turisticos

@ Obtencién y procesamiento de minerales
no metalicos y combustibles

@ Alimentos, bebidas, tabaco y confiteria
@ Productos quimicos

@ Obtencién y procesamiento de minerales
metalicos y productos metalicos.
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1. Menciona al menos una empresa
mexicana que se encuadre en cada una de
las categorias de las empresas mas fuertes
de México.
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Una de las herramientas que como
emprendedor es bueno conocer, son las
fuentes de informacién secundaria en las
gue puedes encontrar valiosa informacion
que te puede servir para dimensionar
mercados o, incluso, para encontrar nuevas
tendencias que te den indicios de nuevas
oportunidades de negocio. Dichas
herramientas las obtendras a partir de
fuentes de informacion que alguien
externo ya recopilé y que te puede servir
para tomar decisiones en tu proyecto de
emprendimiento.

@ Bases de datos
@ Informacién gubernamental
@ Informacién bibliografica
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1. Realiza una investigacion en INEGI con el
fin de conocer los indicadores de ingreso
promedio de los mexicanos actualmente.
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Sin duda, en las industrias mas importantes de México se pueden encontrar nuevas oportunidades de
negocio. Como emprendedor, es ideal que estés al tanto del entorno econémico, social y
politico de México o del pais en el que decidas emprender, asi como de las oportunidades o
amenazas que los cambios en estos factores pudieran presentarte.

En tu camino como emprendedor te dards cuenta que es indispensable contar con informacién
disponible para tomar decisiones estratégicas. En este sentido, es conveniente que conozcas
dénde buscar informacion secundaria confiable y sobre todo como utilizarla para tu beneficio.
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