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Rubrica Evidencia 1

1. Evalta el
proceso y el
resultado
de la
negociacién
expuesta en
el caso.

Equivalencia:
35 puntos

1. Expresa si
fue adecuado o
no fue
adecuado el
proceso.

2. Argumenta
con claridad y
precision por

gué lo considera

asi.

3. Expresa si
fue adecuado o
no fue
adecuado el
resultado.

4. Argumenta,
con claridad y
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Equivalencia:
30 puntos

1. Expresa si
fue adecuado
0 no fue
adecuado el
proceso.

2. Argumenta
con claridad,
aunque le falta
precision para
explicar por
qué lo
considera asi.
3. Expresa si
fue adecuado
o no fue
adecuado el
resultado.

Equivalencia:
25 puntos

1. Expresa si
fue adecuado
0 no fue
adecuado el
proceso.

2. Argumenta
con claridad,
aunque le falta
precision para
explicar por
qué lo
considera asi.
3. Expresa si
fue adecuado
o no fue
adecuado el
resultado.

Equivalencia:
20 puntos

1. No expresa
si fue
adecuado o no
fue adecuado
el proceso.

2. No presenta
argumento
claros ni
precisos para
explicar por
qué lo
considera asi.
3. Expresa si
fue adecuado
o no fue
adecuado el
resultado.

Equivalencia:
0 puntos

1. No expresa
si fue
adecuado o no
fue adecuado
el proceso.

2. No
argumenta con
claridad y
precision por
qué lo
considera asi.
3. No expresa
si fue
adecuado o no
fue adecuado
el resultado.

4. No
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precision, por
gué lo considera
asi.

2 CEEER  Equivalencia:3
su 5 puntos
propuesta 1. Define qué
de mejora a JEESEIEEES
la modelos,
negociacion JRGies?
consejos, etc.,
pudieron
emplearse.
2. Explica con
claridad la
conveniencia de
utilizarlos.
3. Considera

todas las fases
de la
negociacion:
a. Prepara
cién
b. Desatrrol
lo de la
relacion
C. Recopil
acion de
informa
cién
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4. Argumenta,
con claridad y
precision, por
qué lo

considera asi.

Equivalencia:
30 puntos

1. Define qué
estrategias,
modelos,
tacticas,
consejos, etc.,
pudieron
emplearse.

2. Explica con
claridad la
conveniencia
de utilizarlos.

3. Considera
la mayoria de
las fases de la
negociacion:
a. Prepar
acion
b. Desarr
ollo de
la
relacio
n
C. Recopi
lacion

4. Argumenta
con claridad,
aunque le falta
precision para
explicar por
qué lo
considera asi.

Equivalencia:
25 puntos

1. Define qué
estrategias,
modelos,
tacticas,
consejos, etc.,
pudieron
emplearse.

2. Explica,
aunque le falta
claridad, la
conveniencia
de utilizarlos.

3. Considera
la mayoria de
las fases de la
negociacion:
a. Prepar
acion
b. Desarr
ollo de
la
relacio
n
C. Recopi

4. Argumenta
con claridad,
aunque le falta
precision para
explicar por
qué lo
considera asi.

Equivalencia:
20 puntos

1. Define qué
estrategias,
modelos,
tacticas,
consejos, etc.,
pudieron
emplearse.

2. Explica,
aunque le falta
claridad, la
conveniencia
de utilizarlos.

3. Considera
algunas de las
fases de la
negociacion:
a. Prepar
acion
b. Desarr
ollo de
la
relacio
n
C. Recopi

argumenta,
con claridad y
precision, por
qué lo
considera asi.

Equivalencia:
15 puntos

1. Define qué
estrategias,
modelos,
tacticas,
consejos, etc.,
pudieron
emplearse.

2. Explica,
aunque le falta
claridad, la
conveniencia
de utilizarlos.

3. Considera
muy pocas de
las fases de la
negociacion:
a. Prepar
acion
b. Desarr
ollo de
la
relacio
n
C. Recop

Equivalencia: 0 35
puntos

1. No define qué
estrategias,
modelos, tacticas,
consejos, etc.,
pudieron
emplearse.

2. No explica con
claridad la
conveniencia de
utilizarlos.

3. No considera
ninguna de las

fases de la
negociacion:
a. Preparaci6
n
b. Desarrollo
de la
relacion
C. Recopilacio
n de
informacion

d. Utilizacién
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d. Utilizaci de lacién lacién ilacion de
on de inform de de de informacion
informa acion inform inform inform e. Ofrecimient
cion d. Utiliza acion acion acién o]
e. Ofrecimi cion d. Utiliza d. Utiliza d. Utiliza f. Cierre
ento de cién cién cion acuerdo
f. Cierre inform de de de g. Instrument
acuerdo acion inform inform inform acion
g. Instrum e. Ofreci acioén acioén acién acuerdo
entacion miento e. Ofreci e. Ofreci e. Ofreci
acuerdo f. Cierre miento miento miento
acuerd f. Cierre f. Cierre f. Cierre
0 acuerd acuerd acuerd
g. Instru (0] (0] (o]
menta g. Instru g. Instru g. Instru
cion menta menta menta
acuerd cién cién cion
0 acuerd acuerd acuerd
0 0 0
ShsilEiir<8s Equivalencia: Equivalencia: Equivalencia: Equivalencia: Equivalencia: Equivalencia: 30
los 30 puntos 25 puntos 20 puntos 15 puntos 10 puntos 0 puntos
aprendizaje
e L Sintetizacon 1. Sintetiza 1. Sintetiza 1. Sintetiza los 1. Sintetiza 1. No sintetiza los
mAs claridad y con claridad, con claridad, aprendizajes muy pocos aprendizajes
precision los los los relevantes aprendizajes relevantes.
relevantes, - . .
obtenidos aprendizajes aprendizajes aprendizajes aunque le falta relevanteg, le .
relevantes. relevantes relevantes claridad y falta claridad 2. No explica la
enel CUrso aunque le falta aunque le falta precision. y precision. utilidad de estos
VOGHECEER 5 Explica con precision. precision. aprendizajes.
utilidad. claridad la 2. Explica la 2. Explica la
utilidad de estos 2. Explicacon 2. Explica la utilidad de utilidad de
aprendizajes. claridad la utilidad de estos estos
utilidad de estos aprendizajes aprendizajes
estos aprendizajes pero le falta pero le falta
aprendizajes. pero le falta claridad. claridad.
claridad.
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